
کلید فروش

:ارایه دهنده
صاحبه نیک منش



د ، دیگر ثروتی را که می خواهی محصول خوبداشتن یک 
.ارایه نمی کندبه شما 

ه امروز تنها راه برای ثروتمند شدن این است که خ ود را ب 
دباشیجذابکنید که برای مشتریان متمایزگونه ای

هیممانور دقیمتو اگر تمایزی نداشته باشیم، باید روی 
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ارزش پیشنهادی

ه د اس ت ک ه توض یح می  دقانع کننده و واضحبیانیه ای
ز ب ازار محصول شما چگونه به مشتریان بالقوه یا بخش ی ا

.می رساندمنفعت
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چرا داشتن ارزش این قدر مهم است؟
بودجا ییک ارزش پیشنهادی معمولی می تواند باا تا،شز زماا    •

درصاد تعاداد ااا اد مسناساش بیشاس ی را 20تا 15بازاریابی ساده ی
.جذب کند

10تاا 2یک ارزش پیشنهادی معمولی می تواند نا   بتاس ناد  را •
.درصد رند دهد
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چرا داشتن ارزش این قدر مهم است؟
ش را ارزش پیشنهادی معمولی می تواند تخفیف   زی  قیمت ا  یک •

دهددرصد کاهش 30تا 20

30تاا 20یک ارزش پیشنهادی معماولی می تواناد خ  ا اا  ش را •
.درصد کاهش دهد
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اجزای یک ارزش پیشنهادی
زایش مانند دسس سی   س عت بالات ز راحسی بیشس ز ااا)ارزش ااز ده •

...(درآمدز اازایش به ه  ریز پشسیبانیز  دمات بهس    
هزینکاهش•
اجسناب   پیشگی ی از هزین•
ز کاهش اعسماد ب نفس بالات ز احتاس پذی اس ند )احتاس بهس  •

...(  پ سسیژریتکز کاهش دردس ز احتاس جایگاهز 
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این پایان راه نیست
ن باید این راه را چندی

بار تکرار کنید

ماز توجه شما سپاس گزار


